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.Un banco de datos de recurscs hidricos y el estudio de las nubes para su
siembra son dos de 10s proyectos Que se estan desarrollando en O Higgins
para disminuir los problemas que genera la sequia en el agro.
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Cuando la tecnologia marca la diferencia

Seguimos recorriendo |a regian, y en nuestro viaje vamos conociendo
historias que nos muestran lo innovadores gue son los pequefios v
medianos empresarios de OHiggins. En este numero conoceremos
herramientas tecnologicas que ayudan a apoyar a los empresarios en
la toma de decisiones para mejorar la productividad, entre ellas los
resultados del estudio de la nubes para su siembra; la investigacion
de |a cuenca hidrogréfica para mejorar el riego.

Ademas veremos como alumnos de la Escuela de Pallimo de Mar-
chigue buscan prateger un rbol native en peligro de extincidn a
través de una investigacion cientifica. Aprenderemos de las politicas
de apoyo de Indap y su empuje a las producciones campesinas. Fi-
nalmente habla el Consejero Regional Fernando Verduge sobre las
politicas de innovacion de la region de O'Higgins

En este numero podremos conocer como la
tecnologia puede hacer gue nuesiros procesos,
productos y servicios sean mas eficientes y
eficaces. Hoy en esta era de 1a informacion

85 NIecesario poder conocer 1as herramientas
tecnolagicas — muchas veces a disposicion
gratuita o a bajo costo- nos ayuda a marcar

Ia diferencia entre nuestios competidores o
simplemente entregandonos informacionss
importantes para tomar mejores decisiones que
nos ayuden a aumentar nuestra productividad

grandes sumas de dinero en asesorias.

ESTOS SON ALGUNAS DE LAS CARACTERISTICAS:

Ayuda al resto
Rapido acceso
Desde tu teléfona, & sola un click,

Aplica con confianza! _
Reconoce los productos validades segin los centros de 1+D.

Cotiza!
Conoce guienes venden la solucidn que més te sirve y cotiza,

Agrosolucion es una gula que nace de la necesidad de productores agricolas en tener
una herramienta que les permita tomar la mejor decisién sobre que fitosanitario aplicar
Creada por el Centro de Evaluacion Rosario CER, quienes piensan que la informacion
como ésta debe ser gratls, intuitiva y que integre todo el proceso de toma de decisiones.
Ellos decidieron poderla a disposician en este formato ya que el 80% de quienes toman
una decision sobre la superficie agricola nacional posee un smartphone.

Califica las alternativas segn tu experiencia y ayuda a atros productores!,

Una App qQue busca apoyar 1a eliminacién de plagas

Agrosolucion es una herramienta gratuita que te permite decidir el control méas adecuado
para controlar las plagas y aumentar |a eficiencia de una produccion agricala.

Gracias a esta aplicacion mévil, cualquier persona puede conacer las opciones que ofrece
el mercado, decidir la mejor certificada y evaluada, encontrar los distribuidores y cotizar
desde el teléfono, De esta forma mantener los cultivos sanos y productives, sin gastar

Selacciona coma guieras
realizar th bUsquads
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¢De qué hablamos cuando
decimos “Innovacion Tecnologica”?

ambitos: Lo Tecnologico, llamese productos y/o Procesos; v lo Mo Tecnelogico,

Mo gestion y Marketing, S bien es cierto, es correcto en el papel, se omite algo
importantisimo que son las vinculaciones entre ambos tipos de INNOVACION, en don-
de los “cambios tecnaldgicos” obligan a generar Innavaciones en Gestion y Marketing,
es decir "No Tecnoldgica” y a su vez los “cambios no tecnologicos” requieren muchas
veces innovaciones de caracter “Tecnoldgico”. Tener clara esta dependencia mutua v
gestionarla es clave en el éxito de la planificacion e implementacion de cualquier inicia-
tiva de Innovacion.

E n textos académicos se sefala que la innovacion se "divide” o se “clasifica” en dos
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_ i innovacion OV
innovacion no tecnologica

tecnoldgica

Innovacion
tecnologica

Aclarando este punto desarrollaremos algunos aspectos de la Innovacion Tecnolégica.
* Una de las caracteristicas de la actualidad es que “lo unico constante es el cambio” y
esto es evidente en las distintas industrias que cada vez crean o modifican productos
que tienen por objetiva mejorar los actuales.

+ Los Productos, por definicion, son satisfactores de necesidades. Las necesidades no se
crean, estan siempre presentes. Lo que se crea, cambia y mejora san los satisfactores.

NECESIDAD | SATISFACTOR 3

SATISFACTOR 1 |

SATISFACTOR 2 |

Comunicacian Telegrama Teléfono Fijo Teléfono Celular
Entretencion, desde el Tv Blanca y Negro | Tv Color y pantallas | Smart TV
punto de vista del medio. delgadas
Entretencidn, desde Programas con Programas de Reality
el punto de vista del artistas invitados, | conversacion y
espectéculo cantantes y entrevistas
humoristas
Calefaccion Braseros Estufias a gas, Estufas hibridas que
parafina o combinan usos de
eléctricas energia.
Ocio Teatro Television por Canales en internet,
Cable o tiendas Youtube
de arriendo de
peliculas

= Como los satisfactores (bienes o servicios) cambian e intentan satisfacer cada vez me-
jor las necesidades, la Innovacion Tecnologica para |z empresa pasa a ser un elemento
clave para la competitividad. En otras palabras, una empresa gue no tiene una cultura
innovadora corre un alto riesgo de que su competencia genere bienes o servicios no-
vedosos que logren desplazarla.

CON10S MISMOS RECURSOS PRODUCIR MAS

/-

« La Innovacion Tecnologica tiene dos facetas:
-Innovacian de Procesos: El objetivo

de esta innovacion es ser mas eficiente, en
cancreto esto significa pader...

Proceso A
PRODUCIR LO'MISMO A UN MENOR COSTO

Proceso A
Proceso

Y

Proceso B Proceso L

Proceso C

- Innovacién de Productos: El objetivo es mantener vigente a |la empresa ante su mer-
cado, o mejor dicho sus clientes, observando los cambios en el entorno que pueden
afectar los gustos y preferencias de los consumidores y puedan dejar a la empresa fuera
de mercado. Un ejemplo de esta tltime lo han sufrido algunas industrias como:
# La industria de los rollos fotograficos fue reemplazada por |a fotografia digi
tal.
* Los CD y disquetes, reemplazados por pendrive o alternativas de almacena
miento en la nube.
* Las tiendas de arriendo de peliculas fueron reemplazadas por arriendos de
peliculas en linea, tv cable con servicios de compra de peliculas o internet.
Estos ejemplos dan cuenta de que todo producto tiene un periodo de dura
¢ién con distintas etapas, denominado Ciclo de Vida del Producto.

CICLO DE VIDA DE UN PRODUCTO
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En el Ciclo de Vida de un producto, las distintas etapas estan determinadas por la va-
riacion que registran las ventas:

. Intraduccion: Crecimiento a Tasa Creciente (cada dia las ventas aumentan
porcentualmente mas que el dia anterior, por ejemplo dia 1 aumenta un 4%, dia 2
aumenta un 6%, dia 3 aumenta un 9%). Esta etapa comienza desde el lanzamiento del
producto hasta el punto de inflexion donde |a tasa es Credente pero a Tasa Decreciente
(cada dia crece porcentualmente menos que €l dia anterion, por ejemplo dia 1 aumenta
10%, dia 2 aumenta un 8%, dia 3 aumenta 6%.). En esta etapa el producte no es cone-
cido y los esfuerzos se deben concentrar en Marketing.

L] Crecimienta: Comienza cuando |as ventas aumentan a Tasa Decreciente v lle-
gan hasta gue la tasa comienza a ser negativa. En esta etapa, el producto es conocido,
disminuye el esfuerzo en Marketing v se procede a |a etapa de la mantencion.

. Madurez: comienza cuando la tasa de variacion de crecimiento comienza
a ser negativa de un dia respecto del anterior y éstas se estancan y dura hasta que
las ventas comienzan a disminuir, En esta etapa, las ventas estan consolidadas v es un
buen periode para comenzar a proyectar al producto y asi evitar Ia etapa de obsoles-
cencia o decadencia. Para ello, la innovacion es fundamental.

. Decadencia: reparar la salida del mercado,
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La siembra de nubes

65 Una practica que

se 1ealiza hace en

Chile hace anos en
periodos de hajas
precipitaciones, pero
sequn los especialistas
aun no se han hecho los
estudios para conocer
las caracteristicas de las
nubes con las que se
esta trabajando.

Radiografia regional de las nubes

El departamento de Meteoralogia de la Universidad de
Valparaiso ejecutara el proyecto FIC *Transferencia Opti-
mizacion del proceso de siembra de nubes” en la region
de O'Higgins. Este innovador proyecto esta a cargo de
la Doctora en Meteorologia Ana maria Cordova, Direc-
tora del departamento de Meteorologia de esa casa de
estudios.

La realizacion de esta investigacion nace de una inquie-
tud de la Junta de Vigilancia del Agua del Rio Cacha-
poal, de evaluar cientificamente el proceso de siembra
de nubes en la cuenca del Cachapoal, es por esta ne-
cesidad que llegan hasta la Universidad de Valparaiso,
quienes postulan el proyecto al Fondo de Innovacion
para la Competitividad (FIC), del Gobierno regional de
O'Higgins en 2015.

Segun explica la directora del proyecto, Ana Maria Cor-
dava, la siembra de nubes es una practica que hace
anos se realiza en Chile, sin embargo no se han hecho
los estudios para conocer las caracteristicas de las nubes
con las que se estd trabajando. “El proceso de siembra
de nubes es un praceso que se ha utilizado por muchos
anos en Chile, generalmente cuando hay sequiz, 2 raiz
de |a baja precipitacion en la zona centro norte, en al-
gunas areas se ha utilizado este proceso con el objetivo
de aumentar la precipitacion, sin embargo nunca se han
hecho estudics dentro de Chile, porque este sistema de
siembra se utiliza en otros lugares del mundo con éxito
porque antes de ser utilizados se han hecho muchos es-
tudlios cientificos, pero acé en Chile nunca se ha hecho
una evaluacidn para saber por ejemplo qué nubes tene-
mos, cuales son sus caracteristicas, donde se ubican las
nubes que sirven para ser sembradas, tampoco se sabe
donde se deben ubicar los generadores que inyectan
yoduro de plata a las nubes", sostiene Ana Maria.

Es en este sentido entonces, que todo lo referente a
siembra de nubes que se ha hecho en el pals, se ha
basado en experiencias de otros paises, “sin embargo
aun no se conacen bien las caracteristicas de nuestra
realidad. En las zonas tropicales existe nubes del tipo
convectivas, que no tienen mucho que ver con el tipo
de nubes asociadac a los sistemnas frontales que son
las que tenemos en Chile, chviamente su microfisica es
distinta por lo tanto |os sistemas no son replicables”, ex-
plica la doctora.

NUESTRAS NUBES
Ante este escenario lo que pretende el proyecto es es-
tablecer con certeza y conocimiento dénde estan las
nubes que tienen las caracteristicas para ser sembradas,
“eso se hace con la meteorologia de imagenes de saté-
lite. noraue es 1a 1inica manera de volver al nasado. al

;QUE ES LA SIEMBRA DE NUBES?

La siembra de nubes es una forma de manipulacian del clima
que busca precisamente incrementar las precipitaciones.

Se hace mediante la dispersion de sustancias en el aire gue
alteran los procesos dentro de la microfisica de las nubes
Para el proceso de siembra de nubes se aplica una sustancia
directamente en las nubes que deben contener agua liquida
sobreenfriada, es decir que tengan una temperatura bajo
cera, A estas nubes se les inyecta una sustancia que puede
ser yoduro de playa o hielo seco, también se puede usar
propano [iguida.

E uso de yoduro de plata, que tiene una estructura cristalina
similar & |a del hielo, induce la congelacion a través de la
nucleacion de cristales de hiela.

E hielo seco o propana al expandirse enfrian el aire hasta tal
punto que los cristales de hielo se nuclean espontaneamente
desde la fase de vapor, Por lo tanto, a diferencia de la
siembra con yoduro de plata, esta nucleacion no reguiers

de gotas o particulas existentes, ya que sa produce una muy
alta sobresaturacion cerca de la sustancia de la siembra.

Sin embargo, las gotas de agua existentes son necesarias
para que los cristales de hielo se conviertan en particulas
suficientemente grandes como para generar precipitaciones.

saber donde estan estas nubes sabremos donde ubicar
los generadores, lo que implica otra evaluacion para sa-
ber si estos legan a la nube o no",

Principalmente lo que persigue este proyecto es innovar
en la optimizacian de los recursos que se tienen para
un praceso que a se realiza en el pais, busca ser mas
eficientes.

El proyecto nace de una inquietud de la Junta de Vi-
gilancia del Agua, quienes se acercan a la Universidad,
*son ellos los que tienen la inquietud de saber si estaban
realizando bien la tarea de la siembra y como ésta se
podria mejorar, que es una ventaja en una region comao
esta que haya interés, estan dispuestos a colabarar”,
destaca Ana Marfa.

El proyecto se presentd al gobierne regional el afio 2015,
donde fue aprobado y se comenzo a ejecutar a partir de
enero de 2016, teniendo una duracién de dos afios.

LOS OBJETIVOS
Si bien el proyecto es un estudio que generara nuevos
conocimientos, tiene algunos objetivos claros, gue son
los que explica la doctora Ana Maria Cardoba, "los re-
suftados esperados son tener un mapa de nubes con
potencial de ser sembradas en toda la region, tenien-
do como cuenca modelo la cuenca del Cachapoal, un
mapa donde se indiquen los lugares donde instalar los

generadares, establecer los criterios de |as nubes y sus
caracteristicas para ser sembradas, y finalmente obte-
ner un manual para que cualquier persona que desee
hacer siembra en la region, lo pueda usar y que con él
sepa cuales son los factores en los que tiene que fijarse
y pueda cbtener toda la informacion necesaria, simpli-
ficar 1z informacion en un manual, el cual se encontrara
disponible a través de paginas web".

Respecto a la continuidad de este estudio en nuevas
proyectos a futuro, la académica asegura que para te-
ner unh proceso de siembra exitoso se necesitan muchos
afios de estudio, por eso este proyecto se considera una
primera etapa “esto nosotros lo consideramos como
una primera etapa, y desde alli se vera la continuidad
del proyecto en ofras fases, pera necesitamos saber si
tenemaos las nubes o ne, esto es un estudio preliminar”,
"Para nosotros como cientificos todo resultado es un
éxito, porgue es obtener conodimientos que no exis-
tian, quizés desde el punto de vista operativo los re-
sultados puedan no ser exitosos, pero para nosotros es
ganancia” sostiene Ana Maria, quien vuelve a destacar
gue este estudio es absolutamente innovador pues es
primera vez que se hace en Chile y es el primer estudio
relacionado al proceso de siembra de nubes que realiza
la Universidad de Valparaisc.

——— proyecto, Ana Wertz Corders - sentac alu-jurlu & equipo de

pp




EN LA REGION:

Banco de datos de recursos hidricos
ayudara a los agricultores a decidir
sobre practicas de manejo del riego

MARCELA CATALAN
FUTOS: PASLO MARDINES

on el objetivo de apoyar la gestion
de los recursos hidricos de la reqgién
y responder a las demandas exis-
tentes en la zona, emanadas tanto
del sector pablico como del priva-
do, hace alrededor de 5 afios nacié el Centro
del Agua de la Universidad de Concepcion.
Es asi como esta iniciativa realiza transferen-
cla de conocimientos, difusion tecnolégica,
ademas de formar capital humano, asesorar,
brindar servicios e investigar. La entidad esta
compuesta por un equipo interdisciplinario,
efectuando también un trabajo colaborativo a
través de la Red de Gestion Tecnolégica para
el Agro (Rata).
En ese contexto es que el organismo, desde
marzo pasado, lleva a cabo el proyecto "Ges-
tién de informacién de recursos hidricos”. Esto,
tras adjudicarse un Fondo de Innovacion para
la Competitividad (FIC) del Gobierno Regional
(Gore). Fruto de aquella pretenden concentrar
todos los datos que hay sobre la situacion del
tema en Q'Higgins. Esto, procurando que di-
chos antecedentes sean entendibles por cual-
quiera, aparte de poder acceder con facilidad
a ellos. El plaza de ejecucian es de 3 afios.
“Buscamos minimizar los riesgos de inversio-
nes de los agricultores, conociendo el com-
portamiento de la disponibilidad de liquido y
las condiciones agroclimaticas de esta parte
del pais’, explica Felipa Da La Hoz, director
general del centra. Para ello concentraran, en
un s6lo lugar, bases de la Direccion General
de Aguas v del Observatorio Agroclimatico del
Ministerio de Agricultura.
“También queremos integrar redes privadas,
monitoreas de acuiferos y |a nieve. Pretende-
mos ver toda la cuenca, para generar un gran
bance de informacidn que a future crezca,
haga modelaciones, predicciones y muchas
cosas mas. La idea es que el Gore no gaste
mas dinero en proyectos gue siempre deban
recurrir a los mismos sitios para conseguir las
datos”, agrega el profesional.
Fn vista de anuello y a partir de anteredentes
solidos, de facil acceso, los productores po-
drian tomar decisiones *sobre si cultivar, au-
mentar la superficie bajo riego o tecnificar”.
Acerca de como estardn disponibles todos los
datos, Felipe De La Hoz sostiene que esto se
definird tras analizar las opiniones obtenidas

ETAPAS DEL PROYECTO

Diagnastico de los hanens de dats existentes.
Analisis de los bancos de datos.

Foeus group con posibles heneficiarios, para determinar los requerimientos de informacian, formato y periodi-

cidad de entrega,

AQuello ocurrird gracias a una
iniciativa del Centro del Agua de
la Universidad d= Concepcion, ras
postular y adjudicarse un FIC del
Gobierno Regional

a través de una serie de focus group. Estos
han contado con |a asistancia de los posibles
beneficiarios. "Estamos en proceso de realizar
las conclusiones de estos, Pero la mayoria de
las veces comprobamos que guieren wverlos
mediante plataformas web, para poder nave-
gar vy analizar la informacion con mucha mas
detalle. A otros les interesa racibir los antece-
dentes en su celular, como mensaje de texto”,
asequra.

Con tode, agrega que el equi-
po de la iniciativa esta
consciente de que ‘los
pequenos agricultores
muchas veces no po-
seen internet o, por

razones de edad y

de vinculacion con la

Lreacion de software o herramienta informatica, que integrard toda la informacian.
Realizacion de reportes segln lo solicitado en los focus group.
Validaritn de resultados, con panel de expertos de las universidades de Concepeion y de Valparaiso

tecnologia, no manejan celulares. Por lo mis-
ma, pretendemos vincularnos mucho mas a la
redes que hoy existen. Por ejemplo, al Progra-
ma de Desarrollo Local (Pradesal) y al Servicio
de Asesorfa Técnica del Instituto de Desarrallo
Agropecuario (Indap), relacionandonos con
los asesores de estos productores para ga-
rantizar que la informacion les llegue a estos
lltimos”,

Por eso subraya que no quieren exigirles “que
tengan cierto nivel tecnoldgico para poder
acceder a esto, sino gue nosotros debemos
hacer que estos datos les lleguen a través de
distintas vias".

Por otro lado, el director del centro deta-
lla que es menester darle un valor agregado
a estas bases. “El dato en bruto, no entrega

w3
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“H dato en bruto. no entrega informacion.

Por lo tanta, procesaremas todo esto junto

2 un panel de expertes”, dice Felipe De La

Hoz.director general del Centra del Agua
o .

informacién. Por lo tanto, procesaremos todo
esto junto a un panel de expertos. Después los
enviaremes a los distintos usuarios, pudiendo
tratarse de agricultores, empresas o institucio-
nes plblicas”

Dada la diversidad de destinatarios, el proyec-
1o bajara la informacion “a un lenquaje muy
caloguial, pero con un enfoque mas practica
de manejo’,

iCémo ha sido la recepcion de la iniciativa,
por parte de sus eventuales beneficiarios? El
profesional dice que pasitiva, "Creen que se-
ria maravilloso (que se concretara). Pero por
lo mismo sienten cierta desconfianza, pues
ven la complejidad del acceso a estos datos,
por un tema institucional. Sin embargo, estan
abiertos a trabajar y a colaborar”, garantiza.

£ proyecto concentrara
en un sclo hugar, bases de
Ia Direccidn Genesal de
Aguzs y del Observatorin
Agrecimético del Ministerio
de Agrgultura
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Dando valor a la produccion local

'—II Instituto de Desarrollo Agrope-
cuario, es un servicio dependien-
te del Ministerio de Agricultura y
que fue creado en el aho 1962,
—.I El Indap nacio con el objetiva de
Promover el desarrollo econdmice, social y
tecnolégico de los pequefos productores
agricolas y campesinas, con el fin de con-
tribuir 2 elevar su capacidad emprasarial,
organizacional y comercial, su integracion
al proceso de desarrallo rural y optimizar al
. mismo tiempo el uso de los recurses pro-
Ade {’\;\L ;s . | ductivos.
MOMN Y | | En la region de O'Higgins, el Indap cuenta
- . g | conunadireccién regional y 10 agencias de
i | drea que estan en San Fernando, Litueche,
Rengo San Vicente, Marchigue, Las Cabras,
Dofihue, Santa Cruz, Lolal y Rancagua, con
las que dan apoyo a las 33 comunas de la
regién, siende Carlos Felipe Vergara el di-
rector regional de la entidad.
Segln el director, el trabajo del Indap en
la region se refleja en varios puntos "basi-
camente, lo que nosotros hemos hecho es
una articulacian con el Goblerno Regional
y con las instituciones de investigacion que
son los gue llevan la vanguardia en la in-
novacian, los que llevan |a iniciativa en el
saneamiento de las aguas contaminadas
como lo que hace la Universidad de Talca,
o a través del INIA que evalla nuevos cul-
tivos frutales, basicamente lo que nosotras
hacemos ahi es el apoyo queseledaala
iniciativa y validarla y convocar a los usua-
rios para que pongan sus predios a dispo-
sicion de los investigadores y asi puedan
solucionar sus problemas®.

Actualmente el trabajo del Indap se ha en-
focado en la innevacién en comercializacion
para asi dar un impulso a los productores,
"nosotros a través de un analisis de gestion
que se hizo a traves de la platatorma de
servicios que tenia Indap, se determing
que donde mas requiere ser competitivo el
productor es precisamente en el tema que
es mas dificil, es la comercializacian, ahi el
productor se juega todo lo que ha hecho,
incluso la innovaciones anteriores, ya sean
tecnelogicas, de gestion, pueden no tener
resultados si él comercializa mal”.

Al respecto, Felipe Vergara comenta que el
Indap ha creadao varios productos “uno de
ellos es el Programa de Asociatividad Eco-
némica (PAE), donde a una organizacion se
le da un soporte tecnologica para que su
qestitn comarcial tea exitoga, aso ya esta
operanda con |la Copeumo, agregamos no-
sotros lo que es asesoria especializada en
gestion comercial, eso estéd operando hoy
dia con los vifateros de Colchagua, con los
pequefios vitivinicultores, primero para en-
tregar capacidades en materias de un buen
manejo del parron, que genere uva de me-
Jjor calidad y la gestion comercial que per-
mite sumar a un enologo experto que Ies
pueda calificar el vino que producen y ge-
nerar las recomendaciones para que quede
con ciertos atributos de calidad”.

SELLO MANOS CAMPESINAS
Otro de los productos creados por el Indap
es el Sello Manos Campesinas, "nosotros
hemos dado un fuerte impulso a esto por-
que creemas que es la forma de visibilizar

especies nativas de su comuna.

w

Gracias al programa Parexplora O'Higgins, alumnos de la
escuela de Pailimu aprenden ciencia y conectan con las

Jaime Ramirez, director de la Escuela de
Fallimu, estd convencido que la ense-
fianza no sole se da en el aula, Hoy sus
alumnos son parte de una cub de cendia
gue se enmarca en un programa de Par
explora O'Higgins y que busca investigar
el mejor métoda para la reproduccion del
arbol nativo llamado Lumilla o conoddo
también como el arrayan de Colchagua,
El centro educativo se encuentra en la
comuna de Marchigue y se encuentra
participando desde el 2015 en talleres
de difusion cientifica, su director explicd
gue “agul COMmenzamos Con un proyecto
e huerto escalar gue manteniamos en el
coleqio, basicamente era probar los abo-
nos organicos que nosatros produciamos
aca’

Este afio la investigacion es mas ambi-




la produccién campesing, y a la vez gue-
remes sacar ciertos mitos de que un pro-
ducto por ser campesino pueda estar mas
©menos contaminado, mas o menos salu-
dable, lo que hacemaos con el sello Manos
Campesinas es iniciar un proceso de ca-
lificacién y certificacidn de la produccién
campesina, sea un pimentén, un zapallo
de guarda, una mermelada o algin
encurtide, este praceso |o que
quiere es dar certeza a los
consumidores de que los
atributos de las materias & é-‘
primas tanto en origen
como en las practicas
de elaboracion son de
calidad, en lo saludable

y que se hacen de una
manera amigable con el
medio ambiente’, explica
Carlos Felipe Vergara.

El pregrama sello Manos Campe-

sinas empezod a funcionar en &l ano 2015
‘ton una propuesta bien conservadora
porque primero habfa que ver si se cum-
plian los requisitos, no es llegar e ingresar
el programa, hoy queremos masificarlo
porque creemos que con un afio de tra-

0
H
-
s
H
]
%
Y
%
*

. Coy

Ly

';:05 camp

R

dag cniV®

AT E

El director
celehiranda el dis
del campesing

bajo, debieran ser mucho mas los produc-
tores que se acrediten en el sello, ya sean
productores de hortalizas, frutas, produc-
tos elaborados como el queso e incluso
tejidos artesanales”. sostiene el director
regional de Indap.
El sello funciona para productos que ten-
gan ciertos atributos, segun explica Verga-
ra “primero gue son producidos par
pequefios productores campe-
5iNDS, QuUe sean sanos, gue
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amigable con la familia
y con el medicambien-
| te, pero que también
se hace de forma ar-
tesanal, donde hay ma-
nos metidas ahl y a baja
escala, no es produccion
industrial sino que artesanal”
Ademas agrega, “lo que nasc-
tros esperamos que este atributo sea dis-
tinguido e identificado por el plblico en
general, y de esta manera nosatros con-
tribuimos a fomentar el desarrollo local y
por supuesto el desarrollo econdmico en
su conjunto’,
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Par otro lado una de las plataformas mas
importantes para mostrar (o8 productos
que hay llevan el Sello Manos Campesi-
nas es la red de Tiendas del Mundo Rural,
“si uno va a la Plaza de Armas de Santiago
se va a encontrar con que en uno de sus
costadas hay una tienda del mundo rural,
donde concurren una gran cantidad de
productos que tienen el sello Manos Cam-
pesinas entre otras casas, que estan ahi,
ésta tienda ha tenido una buena respuesta
de la ciudadania ya que en el primer mes
dobld la expectativa de venta que tenia.
Fsta tienda ofrece productos de pequenos
praductores de distintas partes de Chile,
esperamos que el proximo afo se vayan
abriendo las tiendas en otras regiones del
pais”, sequn comenta el director.

tPARA QUIENES ES EL SELLO?

Respecto a quienes pueden acceder al se-
llo, Vergara comenta “nosotros a través de
nuestros programas de asistencia técnica,
sea servicio de asistencia técnica, lo que
conacamaos coma SAT, o <ea &l pragrama
de alianzas productivas o el de asociativi-
dad econdmica, lo que hacemos es iden-
tificar a los productores, guienes cumplen
con ciertas caracteristicas que los nota-
mos mas conselidados, con desarrollo de
imagen mucha mas avanzado y son estos
los que se concursan para que sea riguro-
so ¢l filro de quienes cumplen los requi-
sitos, hay temas de resoluciones sanitarias
que se deben cumplir, de formalizacion,
de iniciacion e actividades, eso hace que
de 20 productores normalmente nosatros
logremos que entre B y 10 califiquan, no-
sotros mismas [0s proponemos y gracias
al sello fomentan su visibilidad y comer-
cian mucho mas".

“El gran desaflo que nosotros tenemaos
es que los consumidores entren al super-
mercada, vean esta etiqueta con estas

manitos y puedan identificarlo y saber auto-
maticamente que ese producto va a tener los
atributos que hay implicitos en esa imagen,
ese es el desafio que nosotros tenemos, po-
sicionarnos a través de publicidad,
de medios visuales', agrega
Carlos, quien ademés cuen-
ta los escenarios que tie-
nen para la muestra de
los praductos hoy en dia
“normalmente la  expa
mundo rural o ferias Pro-
desal van a tener la opor-
tunidad de tener estos pro-
ductos, pero lo que nosotros
queremos es tener una tienda
donde la gente sepa que es del mun-

do rural y que encontraran nuestros produc-
tos ahl y poder adquirirlos. Pero seguiremos
mastrando en cada exposicion u oportunidad
que se presente”.

“La vision del territorio de nosotros nos cam-
bia la perspectiva de como intervenir, nues-
tras innovaciones han estado basicamente en
la gestion, en modernizar y mejorar el servicio
que entregamos para poner el foca en la de-
manda ¥ no en la oferta come lo haciamos
anteriormente, es decir si el agricultor pre-
gunta ';Qué tenemos?, nasotros le podamos
responder ';Qué necesita?”, finaliza e direc-
tor regional de Indap.

Indap se
ha enfocado en
la innovacién en
comerciglizacion para
as! dar un impulso a
1os productores.

La lumilia conocido caminmente coma arrayén de Colchagua
y cientificamente Myrceugenia colchaguensis, es un arbol
endémico de Chile perteneciente a la familia de las Mirtaceas. Es
una de |as especies vegetales mas amenazadas de Chile,
La lumilla es un pequefio drbol o arbusto siempre verde de hasta
4 m de altura. Con hojas elipticas, flores calor crema y frutos
de color naranjo-amarillento de 7 mm aproximadamente, su
maduracitn se produce entre los meses de octubre y noviembre,
Hoy se encuentra en peligre dehido a la desforestacian del
secano costera y el cambio de especies mas productivas.

arrayan de Colchagua

ciosa y los alumnos estan muy compro-
metidos con el objetivo, que es ewvitar
gracias a su trabajo contrarrestar el peli-
gro de extincidn de la Lumilla, *Este afio
estamos trabajando en un proyecto de re-
praduccidn de fa Lumilla que es un arbol
endémico de la zona, que se encuentra
afectado y en peligro de extincion. La idea
es experimentar a través del método cien-
tifica y determinar cual es el método mas
eficiente de |a reproduccian del arbol tra-
bajanda con semillas y por reproduccion
de estacas”,

sus etapas. Preguntas y
conclusiones,  también
generan  presentacio-
nes que deben exponer
fuera del colegio que es
una de las ventajac que
da Explora, gue es salir
y mostrar los trabajos
fuera del colegic”.

De esta forma el do-
cente manifiesta que ensefiar de manera
practica sUpera con creces cualquier en-
sefianza que se realiza en el aula de la
manera tradicional. "Nos permite integrar
diferentes disciplinas, ademas de ense-
fiar biclogia yo aca voy a estar haciendo

APRENDER DEL ENTORNO Y
MULTIDISCIPLINARIAMENTE

El director de Pailumi rescata el trabajo
realizado en el émbito educativo “El tra-
Dajar con actividades practicas, aplicando
el método cientifico en el ambito de la
educacion, es muy buens, ya que apran-
den de formas mds dgil ¥ entretenida.
Los nifios  desarrollan su investigacion
de principio a fin y la ejecutan en todas

matematica al calcular el porcentaje de
germinacion, Tienen que redactar una
presentacion y eso es lenguaje, Por otro
lado nos permite conectar a los alumnos
can &l patrimanio ambiental, los chiguillos
hoy estan metidos en las tecnologias y ac-
tividades como estas los conectan can el
entorno y la naturaleza®. Manifestd.
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gregar valor y repensar los
procesos productivas de la
regian, ademas de mejorar
las condiciones de mercado
<= de los productos de la zona.
Esos son los objetivos que otorga a la
innovacién el presidente del Consejo Re-
gional, Fernando Verdugo. Para él, este
concepto también abre la oportunidad
de ampliar la oferta,
Sobre como incentivan este tema desde
la instancia que preside, es enfatico. "La
madre de tadas las batallas es el Fondo
de Innavacion para la Competitividad
[FIC)", asequra. A través de éste,
financian proyectos que procu-
ren ser un aporte en la mate-
ria. "Ahi se barajan dos visia-
nes. La mas técnica apunta a
la division de planificacian y
la mirada mas politica busca
responder a los requerimientos
del territorio”, observa acerca de
los criterios que sopesan, a la hora
de decidir qué iniciativas recibiran dine-
ros de la mesa.
Otro ambito desde el cual contribuyen,
aunque indica que de modo indirecto, es
mediante la inyeccion de recursos para
iniciativas que puedan sentar preceden-
tes a futuro. "El caso mas emblematico
es el Centro de Salud Familiar {(Cesfam)
de Codegua, donde se construye una es-
tructura sustentable en lo ambiental. Es
bastante caro para lo que hay en cual-
quier lugar, pero implica un calta cualita-
tivo. Después de éste, habra un cambio
de mirada en |a elaboracion de modulos
sustentables para los edificios plblicos”,
comenta.
Por otre lado y con el fin de detectar las
falencias y ventajas obtenidas hasta aho-
ra, Verdugo aboga por revisar los avan-

El presidente del Consejo Regional abordo la politica de innovacion
Ce la instancia. Hespecto a esta materia, en cuanto a las propuestas
presentadas por diferentes planteles de educacion superior, aboga

“Todavia esta
pendiente el
mejoramiento de
las condiciones
de productividad
e Teniente”

para que estos promuevan sus iniciativas mediante discusiones

puablicas ¥ donde el y sus colegas puedan empujar

“algunos puntos

Que nos parecen fundamentales de abordar”.

ces conseguidos a partir de la Estrategia
de Desarrollo Regional v la Estrategia de
Innovacian de O'Higgins.
Respecto a su analisis sobre la primera, la
autoridad asegura que todavia esta pen-
diente el mejoramiento de las condicio-
nes de productividad de Teniente. Es
as/ como destaca que la minera
"es relevante para el Produc-
to Interno Bruto (PIB) de la
region, pero todos sabemaos
que funciona desagregada-
mente en relacion a ésta”,
En cuanto al otro plan, ga-
rantiza que hoy "la produc-
cion de energias renovables
tiene mayor peso dentro del PIB
de O'Higgins”.
"Es un fenomena que observamos con
bastante atencidin. Desde el punto de vis-
ta del ordenamiento territorial, nos pre-
ocupa que pronto, por tema de costos,

se implemente. Se estan planteando al-
gunos proyectos de energia fotovoltaica,
muy cerca de centros poblados, con uso
de terrenos agricolas. Eso nos preocupa’s
acvierte,

)S IDIENTE
Sobre los avances conseguidos en inno-
vacion, fruto del trabajo hecho en el Core,
Verdugo subraya la revitalizacion dada al
Secano Costero. “Para nosotros es fun-
damental motivar una caida en su des-
poblamiento y que éste no se convierta
en un polo de produccién forestal, como
ha ocurrido en la Region del Maule. Por
es0 estamos tratando de implementar el
programa Wasovino, otros de produccion
de quinoa, ademas de algunas politicas
en favor de los pescadares y las algueras”
En sus palabras, a ello no sélo destinan
efectivo."El Core no es sdlo facilitador de
dinero, Este debe tener una vision para

DESCENTRALIZACION

JPodrian tener los cores mayares atriuciones, con las cuales aportar al desarrollo dela
innovacion? Verdugo responde refinéndose al proyecto de regionalizacion presentado por La

Moneda,

“H mensaje presidencial estd esorita en tona de desoentralizacion y la oy en tona opussto, En
esta materia debe haber una mayor capacidad para confrontar la oferta de las iniciativas que son
presentarlas por las universidades cuando vienen a la region. Debe existir un foro muchisimo mas
abierto, que sobrepase el lobby particular hecho por algunas. Debe haber una discusitn previa,
abierta, publicitada, donde las universidades hagan este lobby de manera piblica, planteando
cudles son sus ideas, y nosotros podamas empujar, tambign desdz el temitario, algunos puntos que

nos parecen fundamentales de abordar”, remata.

levantar los temas y también poseer em-
puje palitico”.

Reglon sequide, se refiere a la situacion
de Colchagua. 'Buscamos darle una vuel-
ta de tuerca respecto a lo dicho por la
autoridad nacional, en cuanto a que sélo
podemaos revitalizar la provincia con el
Tren del Vino"

En esa linea, enfatiza que existen otras
maneras de integrar. 'Y en esto ha sido
primordial el apoyo que la instancia ha
prestado a Horticrece, tanto a la hort-
cultura de alli como de Cachapoal. Igual-
mente tratamos de levantar algunas ini-
ciativas de caracter local en esta tltima
zona, en lo correspondiente al enoturis-
mo. A través de Almahue (Pichidequa),
intentamos saldar esa deuda’.




